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協和の

ニュースレター

皆 さ ま の 今 日 が 、い い 日 に な り ま す よ う に

夜長の候 皆様ますますご清祥のこととお喜び申し上げます。

木々も色づき、会社のキンモクセイから秋の気配が薫ってまいりました。

空高く雲がくっきりと見えるこの時季は、「行楽の秋」「読書の秋」「スポーツ

の秋」など様々な事にチャレンジできる季節でもあります。

とかく、「味覚の秋」だけに取り組み過ぎないよう、腹八分目を心がけます。

皆様も実り多い秋を満喫されますようお祈り申し上げます。

─ 協和のフェイスブックページ ─
八咫烏のキョウちゃんが、毎週水曜日に知って得する情報を更新！

『広告・印刷のコンシェルジュ協和』で検索またはQRコードにて→ みんなの　　　　　待ってま〜す！
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■は10月の弊社休業日です。お急ぎの場合は、弊社担当営業までお気軽にご連絡ください。
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趣味はコスプレ! ?ではなく、
ホビー全般とバイク（今は封印中）
という上田専務。

特技でもある模型は本格的で、
コンテストで優勝するほどの腕前。

学生時代は水泳に明け暮れ、
国体出場など、県内では無敵の
存在だったそうです。
どうやらのめり込むと、とことん

まで突き詰めるタイプのようです。

休日は子供の少年野球と地元
消防団の活動に、大車輪の活躍。

仕事では、元々制作部としても
働いていた経験から、自らデータ
を作成するのもお手の物。

そんな上田専務も43歳。厄が
明けた今年は、停滞していた運気
が一気に開放される年。

何か大きな幸運が、舞い込んで
くるかもしれないですね。
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□編集／前田 治城（制作部・デザイナー）

答えあわせ

下の写真には上下で違う部分が
5ヶ所あります。間違っている部分
を探してください。

写真間違い探し

①上部の飾りの色が緑②中央のカボチャに
顔がない③右端のカボチャの目の形④左端
のカボチャがない⑤中央下にガカボチャがある

協和の
ニュースレター

□発  行  日／2016年10月1日（毎月1日発行）
□発行・編集／株式会社 協和 制作部
表紙PHOTO／長野県 涸沢から北穂高方面の夜明け（撮影：制作部・岩田 和宏）

協和イメージキャラクター

八咫烏のキョウちゃん
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編集／前谷 和洋
（魔法のカレンダーSHOP）販促アイデア費用をかけずにできる

配慮や工夫で安心感を与える

魔法のカレンダーSHOPの Sales Promotion Ideas

お店の清掃と同じ位、駐車場
にも配慮する。

今回の要約

9月のシルバーウィークは2026年までお預けと
なりますが、連休で大変なのが車での移動。
ちょっと近場に行くだけでも渋滞に巻き込まれ、
普段の倍以上時間がかかったりします。

そんな車で移動する人達にとってお店を選ぶ
一つの基準となるのが『駐車場』。

例えば、極端に狭かったりゴミが散らばってい
る駐車スペースには、大事な車を停めたくはない

ですよね？ 特に初心者や運転に自信の無い方
は、潜在的にそのような駐車場のあるお店は避
けるもの。逆にゆったりとした駐車スペースやキ
チンと清掃されていたりすると、入店する前から
安心感を与えることができます。

お店の選別は意外と【駐車場】から始まって
いるのかもしれませんよ。

習い事など知
識を高めるこ
とに力を入れ
よう。より感性
が豊かになりま
す。

夏の疲れが出
やすくなってい
ます。早めの休
息で対処するこ
とが大切です。

ストレス発散に
大声を出してみ
ては…気分スッ
キリ、心も身体
もリフレッシュ！

最大級のラブ
チャンス到来！
恋人・結婚・新
たな出会いに
恵まれます。

足元をしっかり
固めよう。今月
は何事も慎重
に確認すること
を忘れずに…

自分の時間を
タップリとろう。
心 置きなく満
喫することで運
気もアップしま
す。

願いが叶いや
すくなるとっても
ラッキーな月で
す。安心快適
に過ごせます。

自分から声を掛
けて友 達を誘
おう。ランチなど
で良い情報が
ゲット出来るか
も。

リーダーシップ
を発 揮する機
会が多くありそ
う。言葉使いに
気をつけるよう
注意！

マネー運に恵ま
れそう。おごった
りすることでさら
に運気はアップ
します。

自己主張しがち
に注意。心を落
ち着かせて周り
の状況をよく見
渡そう。

家 族 と の 交
流を大 切 に。
BBQなど会話
がはずむ行楽
が オススメで
す。

先月と先 月々、大阪でクラウドファンディング
（以下CF）セミナーに登壇しました。（ちなみ
に今月も登壇します）
セミナー終了後、『CFというより、全ての

ビジネスに通じるノウハウでした！』という嬉
しいご感想を沢山いただいたのですが、実は
これがCFの基本的な考え方なのです。
CFというと、“アイデアをネットに上げて後

はお金が集まるのを待つだけ”…と思われて
いる方が一定数いらっしゃいます。
例えばこれがCFではなく、会社で起ち上げ

た新規事業ではいかがなものでしょうか？
そんな他力本願で受け身な考えでは、事業

は確実に失敗すると思います。

ここでピンと来られた鋭い方。はい、正解です。
CFは片手間で取り組むイベントではなく、
ひとつの事業として考えないと成功に導く
ことはできないのです。
なぜなら、起案者が本気で取り組んでいな
いプロジェクトが魅力的なはずはありませんし、
そもそもそんな態度であれば応援する人もい
ないでしょう。
いただいたご感想の様に、CFを成功させ

るプロセスは全てのビジネスへの応用が可能
です。CFを1回こっきりのイベントと考えず、
その経験を血肉化させる事が、何よりも大
切なのかもしれませんね。

□ 編集／渡部　直樹（クラウドファンディングアドバイザー）

【其の七】 経験を血肉化させる

クラウドファンディングへの道


