
皆 さ ま の 今 日 が 、 い い 日 に な り ま す よ う に
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胸が高鳴る出来事が起
こる予感。恋愛運も上
昇。何事においても挑戦
すると好転していく時。

今までの努力が実る時。
自分の信じた道を進み
ましょう。素敵な出会い
にも恵まれる予感。

変化や改革の時。人間
関係が拡大され色んな
事柄が発展していく予
感。流れを掴んで。

突然の邪魔が入ったり
調子があまり良くない
かも。いつも通りを心
がけて。恋愛運は吉。

悩み事があれば昔の出
来事の中にヒントがあ
るかもしれません。運
勢に動きがある時。

焦りや不安が生じやすい
ので急がず様子を見て。
話し合いの場面ではす
ぐに結果を求めないで。

モテ運上昇で目立つ存
在に。思い描いていた
事が実現化しやすく活
動の場が広がります。

華やかな1ヶ月。意見も
通りやすく、注目を集め
る存在になるかも。活
躍の場が広がる予感。

援助やサポートあり。仕
事や恋愛でも成功率は
高めなので何事も諦め
ずに攻めの姿勢で。

中旬以降は忙しさが落
ち着いてきます。何事も
結果が出やすい時。運命
的な出会いがあるかも。

思いもよらない出会い
に恵まれ劇的な変化が
あるかも。何を選択し
ても上手くいく時。

嬉しい出来事や喜びに
包まれる時。お誘いも多
く人気運も上昇。たくさ
んの出会いがあります。弥生の候、皆様にはますますご健勝

のこととお慶び申し上げます。

日経平均株価も最高値を更新、景気上
昇の兆しが見えてきましたが、物価上昇
も厳しくなかなか実感が伴わず、厳しさ
は変わらずですね。

今年も年度末がやって参りましたが
頑張って参りましょう！

新年度に向けて皆様に喜んで頂ける商
品づくり・サービスの向上を頑張ってま
いります！

年度の節目と これから

株式会社協和

代表取締役上田 耕司



営業部 岩井 将太から月に一度の自分通信です！

■経歴／
楠見中学校→開智高校→
大阪商業大学 経済学部卒業
■出身地／和歌山市楠見中
■家族構成／両親と三人暮らし・姉は有田川町
■趣味／ダーツ、漫画（ワンピース）、映画鑑賞

株式会社 協和　営業部

岩井 将太（いわい しょうた）
1990年4月25日生まれ（A型）

─ プロフィール ─

★岩井へのメール★ iwai@kk-kyowa.jp

いわい通信 第120号
令和6年3月

こんにちは！いつもお世話になってま

す。株式会社協和の岩井です。いわい

通信第120号をお送りいたします。

ここ最近サイクリング熱が再びアツく

なってきました。1月は寒さや天気が悪

いなどタイミングが合わず乗る機会が

ありませんでした。

しかし１月に今年度で勤め始めて１０

年という節目ということで自分へのご

褒美もかねて、腕時計を新調したこと

をきっかけに2月になって3週連続で

乗っています（４週目は雨なので乗れず

でした）。新しい時計はラップタイムを

その都度教えてくれる機能があり、１ｋ

ｍ走るのに何分かかったが分かったり、

以前までのスマートウォッチよりも機能

的に優れており乗っていて楽しくなっ

てきたのが要因です。

２月も異常気象なのか例年よりも暖

かい日がありましたが、３月になりより

走りやすい季節になってきます。去年

はサイクリング熱が冷め気味でしたが、

今年は活発に乗っていこうと思いま

す。桜も楽しみで気が早いかもですが

桜を見に走る計画を進めていこうかな

と思います。

“再び”

答えは担当営業まで

下の写真には上下で違う部分が5ヶ所あり
ます。間違っている部分を探してください。

印刷のことなら、何でも
私たち“協和”にお任せください！

■ 印刷物全般のご相談は…

☎073-483-5211（営業部直通）
※受付が概要をお伺いした後、担当からご連絡いたします。

■ デザイン・制作についてのご相談は…

☎073-482-5558（制作部直通）

■ メールでもどうぞお気軽に…

print@kk-kyowa.jp

株式会社 協和

https://www.kk-kyowa.jp
海南 協和
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Question-23　「販売促進の落とし穴」

答えは担当営業まで

KYOCHAN QUIZ

新商品の販売を始めたんじゃが、なかなか売れんでのぉ…。
そこでじゃ、定価の２割引で売って、売れた数が２割
増えれば元が取れる！と考えたんじゃが…どうやらこれで
は今までよりも損をするようじゃ…。
では、実際に商品を２割引で売る
場合、何割増の数が売れれば元
が取れるじゃろうか。

株式会社協和
マスコットキャラクター
キョウちゃん


